
ПРОГРАММА СЕМИНАРА 
«Новый порядок осуществления закупок в группе компаний АО 

«Самрук-Казына» (с учетом изменений 2023 года) 
 

1-ый день семинара: 

• Краткое описание, принципы, значение в структуре управления закупками, 
основные роли; 

• Исключения из закупок (Закон); 

• Категории внесистемных закупок (ст. 73); 

• Общие положения, понятия, определения;  

• Планирование закупок; 

• Выбор поставщика; 

• Приоритеты (ТПФ, ОИН, ПДПО, ПКО и т.д.) (ст. 29); 

• Продолжение Выбор поставщика; 

• Подготовка к проведению закупок; 

• Закупки способом тендера (порядок рассмотрения, демпинг, доведение до 
соответствия, …); 

• тендер с торгами на понижение; 

• двухэтапный тендер; 

• тендер с ограниченным участием; 

• Закупки способом запроса ценовых предложений; 

• ЗЦП с ограниченным участием; 

• Закупки способом из одного источника; 

• Особенности заключения, изменения договоров закупок; 

• Последние изменения порядка закупок Фонда; 

• Вопросы и ответы. 

 2-ой день семинара: 

• Концепция разработки и внедрения Информационной системы электронных 
закупок на новой платформе (ИСЭЗ 2.0); 

• Модуль «Личный кабинет» в ИСЭЗ 2.0, функционал: 

 Роли и полномочия; 

 Формирование структуры компании; 



 Календарь событий. 

• Модуль «Планирование закупок» в ИСЭЗ 2.0, функционал: 

 Формирование и утверждение плана закупок (формирование и внесение 
изменений (корректировка) исключение из планов) 

 Модуль «Проведение закупок», способы Запрос ценовых предложений (в 
том числе с торгами), открытый тендер (в том числе с торгами) 

 Формирование проекта и публикация закупки (техническая 
спецификация, электронный шаблон договора, тендерная документация); 

 Подача заявок потенциальным поставщиком; 

 Подведение итогов и проведение торгов на понижение. 

• Модуль «Проведение закупок», способом из одного источника; 

• Модуль «Заключение и исполнение договоров в Системе»; 

• Карточка договора; 

• Заключение договора в Системе с помощью подписания ЭЦП; 

• Исполнении договора. 

• Модуль «Контроль и методология»: 

 Направление обращения потенциальным поставщиком с помощью ЭЦП; 

 Запрос от Уполномоченного органа Заказчику и предоставление ответа; 

 Направление запроса на разъяснение в адрес методологов и получение 
ответа. 

• Модуль «База цен и прайс-лист»: 

 База цен по ТРУ; 

 Прайс-листы поставщиков; 

 Отчет о превышении средней цены при утверждении планов. 

 Разбор вопросов по пройденному материалу. 
 




